Baunebenkosten im Holzbau: Welche Posten Angebote
oft still verschieben - Ausfuhrliche praktische Anleitung

Im Uberblick: Wer ein Holzbau-Angebot priift, stoRt schnell auf Formulierungen, die mehr Fragen aufwerfen
als beantworten. Was genau ist gemeint, wenn das Angebot ,leistungsgerecht nach LV* abbricht? Welche
Annahmen Uber den Bestand sind eingepreist, und welche nicht? Ein systematischer Blick auf die Struktur
eines Angebots hilft, sebelum man sich auf eine Summe festlegt. Dieser Ratgeber zeigt, worauf es bei der
Durchsicht ankommt und wie sich die Ergebnisse in einen gréBeren Kosteniberblick einordnen.

Warum die Angebotsstruktur entscheidet

Ein Holzbau-Angebot besteht selten aus einer einzigen calculation. Meist enthalt es Positionen fir
Konstruktion, Hiille, Montage und manchmal ergdnzende Gewerke. Was dabei fehlt, fallt erst auf, wenn man
weil3, welche Fragen das Angebot gar nicht erst beantwortet. Die centrale Frage lautet nicht nur ,Was kostet
der Kubikmeter Holzkonstruktion?" sondern auch ,Welche Leistungen werden vorausgesetzt und welche
nicht?" Ein Angebot, das etwa ,EFH in Holzstanderbauweise" beschreibt, ohne Erschliel3ung, Provisorien oder
Entsorgung zu erwéahnen, ist kein vollstdndiges Angebot. Es ist ein Ausgangspunkt fur weitere Klarung.

Leistungsgrenzen erkennen und benennen

Jedes Angebot hat einen impliziten oder expliziten Leistungsumfang. Dieser beginnt oft bei der
Tragkonstruktion und endet an der Anschlussfuge. Was davor oder danach liegt, kann als ,nicht enthalten”
gelten, auch wenn es fir das Gesamtergebnis nétig ist. Typische Grenzen verbergen sich hinter
Formulierungen wie ,bauseits gestellt", ,nach Abstimmung", ,im Bestand bauseits vorhanden" oder ,Leistung
endet an der Fliesenkante". Wer diese Wendungen im Angebotstext markiert, verschafft sich einen Uberblick
Uber die tatséchliche Kostengliederung. Die Grenzen zwischen den Gewerken sind der haufigste ort, an dem
versteckte Posten entstehen.

Mengen und Annahmen prifen

Nicht jedes Angebot enthélt eine vollstdndige Mengenermittiung. Manche arbeiten mit Pauschalen,
Schétzungen oder Verrechnungspreisen, die sich erst bei genauerer Betrachtung erschlie3en. Relevant ist, ob
das Angebot die zugrunde liegenden Annahmen offenlegt. Dazu gehdren etwa Annahmen tber den
Baugrund, den Bestand, die ErschlieRungssituation oder den Zustand bestehender Bauteile. Fehlen diese
Angaben, ist die Summe nur bedingt aussagekraftig. Eine kurze Checkliste mit den wichtigsten Prifpunkten
findet sich im Ratgeber Holzbau-Angebote auf Zielzustand prifen.

Unklare Positionen systematisch abfragen

Wenn das Angebot Begriffe verwendet, die mehrdeutig sind, lohnt es sich, vor Auftragserteilung
nachzufragen. Beispiele sind Angaben wie ,bauzeitlibliche Witterung", ,nach VOB/C", ,leistungsgerecht nach
aktuellem Stand" oder Verweise auf Normen ohne konkrete Fassung. Solche Formulierungen sind in der
Praxis Ublich, kénnen aber unterschiedlich ausgelegt werden. Eine schriftliche Klarung vor Vertragsschluss
schafft Verbindlichkeit. Ebenso sollten Nachtragspotenziale benannt werden, die bei unvorhergesehenen
Befunden entstehen kénnen.

Den Gesamtkostenuberblick nicht aus dem Blick verlieren

Die Einzelprifung des Angebots fuhrt irgendwann zur Frage, wo das Ergebnis im Gesamtbudget liegt. Dafur
ist es hilfreich, einen kostenrahmen zu kennen, der alle Positionen bertcksichtigt, nicht nur die
Holzbaukonstruktion. Eine Ubersicht, die ErschlieRung, Genehmigungen, Provisorien und Entsorgung
einbezieht, liefert der Kostenratgeber flr den Holzbau. So lasst sich einschéatzen, ob das vorliegende Angebot
ein realistisches Teilergebnis abbildet oder ob wesentliche Posten noch fehlen.



Weitere Dokumente zum Thema

Baunebenkosten im Holzbau: Welche Posten Angebote oft still verschieben

Zugehdriges Dokument


https://gitlab.com/info4678/bb-holzkonzept/-/blob/b21fef5c675f8508c03536cc3d871a5ad241e325/_posts/2026-10-19-baunebenkosten-holzbau-versteckte-positionen.md
https://holzundhaus.github.io/bbholzkonzept/dateien/minimax-cfcee70585230db11312c3db/inhalt.docx

